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Desafío 

 

 

Falta de concientización del  aprovechamiento de ciertos tipos de residuos para 

generar recursos económicos circulares en la ciudad de Plottier. 

1. Desafío: ¿qué problemática o necesidad concreta buscan resolver? 



Solución 
 

Impartir conocimientos de economía circular a vecinos de la ciudad  que quieran cambiar la 

forma de tratar sus propios residuos por medios de núcleos barriales, los cuales tendrán la 

finalidad de funcionar como talleres en donde los materiales reciclados se transformen en  

materias primas o nuevos productos listos para volver al mercado y generar ingresos con 

ellos, dejando de ser un residuo contaminante para ser un elemento productivo. 

 

2. Solución: ¿cuál es, concretamente, su propuesta de solución? Recuerden que quienes leerán su pitch deck no conocen 

nada sobre su proyecto. ¡Sean lo más claros que puedan! 

 



Segmento de mercado 

 

Los productos obtenidos por los emprendedores sociales además de poder ser utilizados 

por ellos mismos serán ofrecidos a los consumidores en general, a la comunidad local y a 

potenciales clientes con conciencia ecológica y consumidores de productos sustentables, 

por medio de ventas online e-commerce. 

3. Segmento del mercado: ¿cuál es el mercado de su emprendimiento? ¿A qué diferentes grupos de personas o 

entidades se dirige el emprendimiento? ¿Quiénes son nuestros clientes y usuarios? 
 



 

Este proyecto busca transformar la economía de los vecinos de la ciudad y su forma de 

tratar los residuos,  es por ello que creemos pertinente generar lazos con la Municipalidad 

de la localidad, actores sociales(referentes barriales de la localidad) , ONG, entre otros, 

para poder abordar la problemática de forma conjunta. 

Aliados 

4. Aliados potenciales: ¿quiénes pueden ser sus aliados? ¿Quiénes pueden integrar su red de socios y/o 

proveedores?  

 



Si bien cada vez son más los individuos que adhieren a el reciclaje como forma de vida, 

desde el proyecto queremos que dicha adherencia se transforme en un oficio, en donde se 

obtengan beneficios económicos a partir del tratamiento de diferentes residuos, brindando 

conocimientos de técnicas de reciclaje , así como educación fehaciente de economía 

circular, para que el alumno que quiera instruirse en el rubro , pueda considerar una 

oportunidad de trabajo genuino a partir del reciclado.  

Valor diferencial 
5. Valor diferencial: ¿por qué su solución es especial? ¿Cuáles son sus beneficios? ¿Por qué es distintas a otras 

soluciones similares en el mercado? 

 



Aplicabilidad 
6. Aplicabilidad: ¿por qué y cómo puede aplicarse el proyecto a la provincia del Neuquén?  

 

En la provincia de Neuquén, hace varios años que se apuesta a la 

sustentabilidad, debido a diferentes causas como ubicación geográfica,  como 

estilo de vida, como modo de protección de los ecosistemas propios de la 

zona. 

 El crecimiento exponencial de la población en la Provincia a causado gran 

materia de desechables a la misma y una gran problemática en torno a ella. El 

aprovechamiento de aquellos residuos seria una forma de abordar dicha 

problemática sumado a la posibilidad de brindar un oficio a vecinos de la 

provincia , generando trabajo genuino a partir de una problemática como son 

los residuos en la Provincia. 



El proyecto actualmente se encuentra en proceso de desarrollo, contando con los recursos 

materiales y humanos para su puesta en marcha y no posee ventas realizadas. 

Estado actual del proyecto 

7. Estado actual del proyecto: ¿hoy en qué instancia se encuentra el emprendimiento? ¿Está en etapa ideación? 

¿Tiene un prototipo validado o MVP? ¿Tiene ventas realizadas?  

 



Este proyecto se empezara a implementar en el año 2021. 

Se proyecta generar lazos con entidades que busquen subsanar las problematicas de 

residuos en la Provincia. 

Proyección temporal 

8. Proyección temporal: ¿en qué lapso de tiempo va a estar disponible su solución para ser implementada? ¿cuáles 

son los próximos pasos que deben seguir para continuar desarrollando su proyecto? 

 



Al ser un proyecto en donde se impartirán conocimientos de forma docente-alumno y 

viceversa  la forma de generar dinero para la sustentabilidad del mismo es la venta de los 

productos generados en los talleres de reciclaje-economía circular .Los residuos generados 

por los vecinos de la ciudad de Plottier serán la materia prima, los cuales se transformaran 

en productos listos para volver al mercado. Entre los residuos se recibirán chatarra, plástico, 

cartones, entre otros, los cuales serán tratados para generar nuevos productos de interés , 

como mobiliarios, artículos del hogar, huerta, parque, etc. 

Fuentes de ingresos 
9. Fuentes de Ingresos: ¿cuáles son sus posibles formas de generar dinero para hacer sostenible el negocio? 



Las encargadas de la logística del proyecto así como de las clases de recirculación de 

residuos y su post venta de productos serán las docentes de tecnología: 

Profesora de Educación en Tecnología para nivel medio y superior, Técnica Mecánica 

Electricista Flavia Riquelme 

Profesora de Educación en Tecnología para nivel medio y superior, Técnica Mecánica 

Electricista Elizabeth Figueroa 

 

 

Equipo y capacidades 

10. Equipo y capacidades: ¿quiénes están detrás del proyecto? ¿qué rol ocupa cada una de esas personas en el 

equipo de trabajo? ¿qué capacidades tiene el equipo para desarrollar la solución? 



¡MUCHAS 
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