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Desafío
La Pandemia nos llevó a extremar nuestros hábitos de higiene y desinfección. Cuando llegamos 

a casa tenemos que asegurarnos que la mayor parte de las cosas que tuvieron contacto con el 

exterior o con nuestras manos sean correctamente desinfectados. Entre aquellas cosas, nuestro 

celular, llaves, billetera, papeles, monedas y demás objetos (según distintos estudios son los más 

expuestos bacterias y virus). Tenemos que asegurarnos que cada uno de ellos fueron 

correctamente desinfectados, por mas que nos lleve tiempo y esfuerzo. ¿Por qué tengo que 

limpiarlos? ¿No existe algún método mas cómodo y mas efectivo? ¿Tengo ganas de seguir 

haciéndolo cuando termine la pandemia? ¿Con alcohol en gel es suficiente?



Solución

Diseñamos una caja que en su interior cuenta con luz UV germicida el cual mata el 

99,9% de virus y bacterias. La misma posee espacio suficiente para colocar todos los 

pequeños objetos que siempre llevamos arriba. Tarda solo 2 minutos en completar 

el proceso de desinfección. No necesito usar alcohol en gel. La idea es que la cuelgue 

al lado de la puerta, por lo que cada vez que entro, lo primero que hago es poner las 

cosas dentro de la Clean Box. Usa batería recargable, no vas a sufrir con cables. Vas

a ganar el hábito de la desinfección con nuestro producto, no solo en pandemia, 

sino cuando todo esto haya pasado.



Mercado

Apuntamos a todos los hogares del país. Nuestra iniciativa también puede adaptarse a 

ambientes profesionales y comerciales como oficinas, restaurants, entre otros. Sin embargo, 

nuestro target son todas las personas, estén en familia o solteros. Sabemos que podemos tener 

un mayor potencial en la denominada población de riesgo, por ende, consideramos que ese 

deber ser nuestro mayor objetivo. Teniendo en cuenta el costo del producto nuestro dispositivo 

apunta a un nivel socioeconómico medio y alto.
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Impacto

Generamos mayor salud en las casas que utilizan nuestro producto. Reducimos  

considerablemente la exposición a virus, bacterias y hongos. Personas mas seguras 

que continúan con sus hábitos de desinfección aún después de la cuarentena. Este 

no es un producto transitorio para los tiempos actuales, sino que queremos 

trascender y hacer comprender a las personas lo importante que puede ser para su 

salud y la de su familia que continúe con parte de los hábitos que recientemente se 

instalaron.

- Exposición

+ Seguridad
Regularidad en hábitos



Aliados
Fabricante de nuestro producto:

No pretendemos convertirnos en fabricantes. Nosotros nos encargaremos del diseño, desarrollo y comercialización de la Clean
Box. Para ello necesitamos una excelente relación con la/las empresas encargadas del ensamblaje y fabricación a fin de lograr el 
mejor producto y servicio (garantía, servicio técnico, disponibilidad de stock) posible. (ejemplo: Newsan)

Empresa de distribución:

Una vez realizada la venta es muy importante contar con un empresa de transporte confiable que otorgue servicio de calidad y 
asegurarnos que nuestros productos van a llegar en condiciones. También son muy importantes los costos asociados al 
servicio.  (ejemplo: Andreani)

Mercado Libre:

No solo utilizaremos nuestra página como plataforma de Marketplace. Consideramos muy importante utilizar Mercado Libre 
dado el gran volumen y tráfico que mueve, generando mayor oportunidades de venta, conocimiento de producto y alcance.



Valor diferencial

Actualmente no existe en el mercado productos que características semejantes. En 

caso de poder salir al mercado seríamos los únicos y los primeros en atacar esta 

necesidad. Nosotros ofrecemos comodidad, seguridad, habitualidad, amortización 

de compra y tiempo. Pretendemos desarrollar nuestra marca y hacerla un ícono 

dentro del segmento de salud e higiene.



Proyección temporal

Teniendo en cuenta que ya hemos consultado acerca de los requisitos técnicos, tiempos de

pruebas, fabricación y otros aspectos (como puede ser regulatorios y societarios), consideramos 

que nuestro producto puede ver luz en el mercado dentro de un mes y medio. Con esto 

contemplamos posible contratiempos con los fabricantes, que representarían el mayor 

impedimento a la hora de poder lanzar nuestra Clean Box. Ese tiempo es suficiente para que 

podemos establecer la estructura comercial necesaria para poder vender nuestros producto.



Financiamiento

Nuestras principales fuentes son ahorros propios y capital de riesgo (inversores 

dispuestos a apoyar y recibir un retorno a cambio). Entre los inversores se 

encuentran las familias de los miembros de este equipo. Es muy importante tener 

en cuenta la escalabilidad de nuestro proyecto, ya que, en caso de realizarse y tener 

éxito no solo será un producto destinado al mercado local, sino que también ofrece 

oportunidades de exportación.  Una vez que el proyecto entre en marcha, el 

principal objetivo de nuestro equipo es lograr repagar nuestra inversión (y la ajena) 

y continuar el negocio con sus propios flujos de fondos.

Inversión Familiares



Equipo

Sebastian Garcia

Adm. de Empresas - UCA

Santiago Ruiz

Ing. Industrial - UTN

Ignacio Arévalo

Lic. Economía - UBA

Julián Cerrato

Ing. Industrial - UTN



Capacidades

● Sebastian Garcia:

Conocimiento en finanzas, contabilidad, marketing, análisis de mercado y ventas.

● Santiago Ruiz:

Conocimientos en aspectos técnicos de producto, así como también aspectos regulatorios que 

deba cumplir. Interés por funciones comerciales.

● Ignacio Arévalo:

Conocimiento en finanzas, recursos humanos, administración y control.

● Julián Cerrato:

Conocimientos en aspectos técnicos, diseño, rendering, pruebas y mejora de producto.



¡Muchas gracias!


